DSW

BILDUNGSANGEBOT
Fit fUr den Markt Modul 1 - Basics fur einen erfolgreichen
Verkaufer in Chemnitz

Das erste Verkaufsgesprach - erinnern Sie sich oder steht es Ihnen noch bevor? Der Verkauf ist das Bindeglied
zwischen Angebot und Nachfrage. Das klingt so einfach wie nlichtern. Doch wie gelingt es, Kunden zu erreichen?
Welche Argumente sind die besten? Wie komme ich zum Abschluss? Was braucht der erfolgreiche Verkaufer? Was
macht mich zum erfolgreichen Verkaufer?

In diesem Seminar geht es um Grundlagen des Verkaufens, von der Personlichkeit des Verkaufers bis zur Nutzens-
Argumentation. Es geht um Ihren erfolgreichen Einstieg in den Verkauf.

Inhalte & Methoden

Das Profil und die Eigenschaften der Verkauferpersonlichkeit
Die Schlusselfragen des Verkaufs

Zielsichere Verkaufsargumentation, Verkaufsrhetorik

e Formen der erfolgreichen Produktprasentation

Die typischen Phasen des Verkaufsgesprachs
Verkaufsgesprache erfolgreich abschlielen

Methodik

Seminar mit Workshop-Elementen und Ubungen

Zielgruppe

Verkaufer/ -innen, Kundenberater/ -innen, AuBendienstmitarbeiter/ -innen

Teilnehmerzahl

6 bis 12 Personen

Seminardauer

1 Tag (8 Unterrichtseinheiten (1 UE=45 Minuten))

Abschluss/Zertifikat
Teilnahmebescheinigung der bsw - Beratung, Service & Weiterbildung GmbH

Das angebotene Seminar kann auch als Inhouseseminar mit individuellen Inhalten und Terminen durchgefuhrt

werden.
Termine - . o . )
Fir diesen Kurs kénnen auf Anfrage individuelle Termine vereinbart
werden.
Anbieter bsw GmbH
Oort bsw - Beratung, Service & Weiterbildung GmbH
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https://www.bsw-ggmbh.de/kurskalender/angebot/

Ansprechpartner

Preis

02.05.24

09126 Chemnitz

Gerd Richter
gerd.richter@bsw-mail.de
0371/5334613

320,00 EUR zzgl. ges. USt. pro Teilnehmer
380,80 EUR inkl. 19 % USt. pro Teilnehmer
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